Percorso di consulenza 2A.11.3
RAPPORTO TECNICO
POST CHECK UP

VISITA AZIENDALE n.

Visita aziendale svolta in data odierna / / Entrata in azienda alle ore

1. La base informativa evidenziata nel check up ha permesso di focalizzare 1’attenzione sul/sui
seguente/i intervento/i che si ritiene/ritengono idoneo/i al superamento delle criticita o allo sviluppo
delle opportunita al fine di una diversificazione dell’attivita con I’inserimento in azienda di colture
innovative, officinali o no food:

Da compilare in occasione della 1™ visita Post check up elencando gli interventi e descrivendoli

sinteticamente.

2. Durante la visita, é stata valutata con I’imprenditore la possibilita di introdurre le seguenti colture,
ai fini di pianificarne e programmarne I’avvio, sono state fornite le seguenti indicazioni:
2.1 osi

(Articolare per coltura; riportare per ciascuna coltura i principali elementi che comporranno le ipotesi
ex post alla base della stesura del BPOL: esempio produzione media stimata in funzione delle
caratteristiche pedo e agroclimatiche dell’azienda, potenziali ricavi/ha, costi/ha, ecc.)

2.2 o no, verra valutata durante la/e successiva/e visita/e
2.3 0 no, é stata valutata nella precedente visita

3. Il consulente analizza con I’imprenditore lo scenario futuro attraverso il BPOL.: :
3.1 osi

Se ritenuto opportuno, la descrizione, che deve essere sintetica ma chiara per 'imprenditore, puo anche
essere articolata per coltura; il consulente presenta all’imprenditore il BPOL e riporta sinteticamente le
informazioni fornite all’imprenditore.




3.2 o no, verra analizzato nella successiva visita

4. 11 consulente descrive all’imprenditore gli strumenti contrattuali normalmente in uso tra produttore
primario di colture innovative, officinali o no food e soggetti terzi acquirenti:
4.1 0si

Elencare gli strumenti contrattuali, descrivendo sinteticamente gli obblighi e i diritti.

4.2 o no, sono stati descritti nella precedente visita
4.3 o no, verranno descritti nella successiva visita

ICOMPLETAMENTO CONCLUSIONE ATTIVITA’]

5. 1l consulente, a seguito dell’analisi delle criticita e delle opportunita da sviluppare svolta mediante
I’utilizzo dei documenti di output del check up, il BPOL, nonché dal confronto durante le visite
aziendali, presenta la seguenti informazioni sulla fattibilita dell’inserimento in azienda di colture
innovative, officinali o no food:

La dimensione economica dell’intervento necessario per I’introduzione di colture innovative, no food,
officinali potrebbe essere pari (indicare gli importi presunti e considerati per la predisposizione del BPOL,
suddividendoli per voce di costo):

U euro per la realizzazione dei necessari investimenti

L’intervento potrebbe fruire del sostegno finanziario del CSR 2023-2027?

Q si Q NO




In caso affermativo, indicare I’intervento del CSR 2023-2027, il trimestre ¢ 1’anno di previsione
d’uscita del bando, secondo il programma pubblicato nel sito regionale:

U Intervento/i
U Trimestre/anno di previsione per I’apertura bando /

Attualmente, vi sono corsi di formazione/informazione finanziati con I’intervento SRH 03 del CSR
2023-2027 ai quali ’imprenditore potrebbe iscriversi per poter aumentare le sue conoscenze per
I’introduzione di colture innovative, no food, officinali:

a si aNo

In caso affermativo, indicare il bando di riferimento e gli Organismi di formazione finanziati a cui e
possibile rivolgersi:

U Bando DGR n.

U ORGANISMI DI FORMAZIONE

Le produzioni potrebbero essere conferite ai seguenti soggetti terzi (indicare ragione sociale,
indirizzo, riferimenti di contatto per gli aspetti commerciali)

U000

I principali aspetti positivi dell’intervento per 1’impresa saranno (in sintesi ma in modo chiaro per
I’imprenditore, interpretando i dati riportati nel BPOL, descrivere i benefici che dovrebbero derivargli qualora decidesse
di inserire nell’ordinamento colturale una o piu coltura innovativa, no food o officinale (in particolare in termini di

redditivita e ritorno dell’investimento):

6. Come attivita conclusiva, a seguito della presentazione, discussione dell’ipotesi di fattibilita,
I’imprenditore valuta gli interventi:
6.1 Realizzabili nel
6.1.1 o breve periodo (entro 6 mesi)
6.1.2 o0 medio periodo (da 6 a 18 mesi)
6.1.3 o lungo periodo (oltre 18 mesi)

6.2 In grado di incidere sulla sua redditivita:
6.2.1 o poco
6.2.2 O sufficiente
6.2.3 0 molto




6.3 In grado di facilitare il rispetto delle norme ambientali:
6.3.1 o poco
6.3.2 o sufficiente
6.3.3 o0 molto

7. Considerazioni finali dell’imprenditore in relazione alla prestazione della consulenza:

luogo...ovvviii, , data / / ORA USCITA:

510 0 I

100 0: IR



